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KaZdy den pouZivejte bodovaci
systém

S oucasti kazdého prodeje jsou Ctyfti faze:

1. Ziskani tipu, doporuceni na kli¢ového
¢lovéka a zjistovani informaci o ném

2. Sjednani schiizky s klicovym c¢lovékem

3. Osobni jednani s klicovym ¢lovékem

4. Ziskani klicového c¢lovéka pro nabidku,
realizovani prodeje ¢i postoupeni k jed-
nani, které vede k uzavreni obchodu
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Prvni fazi prifadte jeden bod, druhé dva
body, treti tfi body a ¢tvrté ¢tyti body.

Za kazdodenni cil si stanovte dosazeni Ctyt
bodl. Kombinace mutze byt jakakoli: Ctyfi
doporucenti, jedno doporuceni a jedno osobni
jednani, jeden prodej a tak dale. Je-li to ve va-
Sich silach a moznostech, klidné za den ziska-
vejte i vic bodd.

Prioritou vaseho denniho planu by tedy
meéla byt polozka ,docilit ¢tyt bodd“. Podsta-
tou je pouzivat tento systém opravdu kazdy
den. Necekejte na patek s umyslem, ze dosah-
nete dvaceti bodt najednou.

Kdyz se totiz zamérite na dosazeni ¢tyt bo-
dt denné¢, nikdy nebudete mit nouzi o poten-
cidlni klienty, vzdy budete mit plny diaf, nena-
razite na ,,mrtva“ obdobi a bez ustani budete
privolavat dést.

VyzkousSejte tento systém patnact pracov-
nich dni a pak se sami za sebe rozhodnéte,
zda jej chcete prijmout natrvalo.
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